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[image: image1.png]2. Kalkulasjon_ [Kallyle [
Produktbetegnelse 0 Direkte material 9 600,00
Direkte materisl 9600,00 I+ i tann tty. avdl 1 600000
Ditekte lann tfv. avd. 1 60000 I+ dirtann titv. avd. 2 450000
Ditekte lann i ttv. avd. 2 4500,0 = sum direkte kostnader 201000
Salgspris DG 2200000 8,29 Tillegg indlirekte variable kostnader
Timeforbru: 0 +imaterial avdetingen 960,00
Titv. avd1 00 +ititvirkningsavdeling 1 20,0|
Titv, avd. 2 00 +ititvirkningsavdeling 2 11250
Tilleggssatser (Fra difsrognsk) (ye)  kuftime| = Sum variable tivirkningskostn. 22663500
Tillegg mat.avd. 0% T0,00% 0,00|+ i salgsavdetingen 1133323
Tillegg tiv.avl.1 00% 200% 0,00( = Sum variable kostnader 2379823
Tillegg tiv.avd. 2 00% 000% 75,00 + Dekningsbirag 179823
Tillegs salgsavdstingen| 000% 500% = Salgspris 220000




Vi ser at bedrifta får negativt dekningstilskot om dei godtek denne ordren, difor kan dei ikkje gjere det. Minstekravet er at dekningstilskotet skal vera positivt.
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[image: image2.png]Produktbetegnelse 0 Direkte material
Direkte materisl 7680,00 I+ dirtann tty. avdl 1
Ditekte lanni tfy. avd. 1 600000 I+ dirtann ttv, avd. 2
Ditekte lann i ttv. avd. 2 45000 = sum direkte kostnader
Salgspris DG 2090000 -3,3%| Tillegg indlirekte variable kostnader
Timeforbru: 0 +imaterial avdelingen

Titv, avd 00 +ittvirkningsavdeling 1

Titv, avd. 2 00 +ititvirkningsavdeling 2
Tilleggssatser (Fra difsrognsk) (ye)  kuftime| = Sum variable tivirkningskostn.
Tillogg mat. avd. 0% T0,00% 0,00|+ i salgsavdetingen
Tillegg tiv.avl.1 00% 200% 0,00( = Sum variable kostnader
Tillegg tlv.avdl. 2 00% 000% 75,00 + Dekningsbirag
Tillegs salgsavdstingen| 000% 500% Salgspris
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450000
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Bedrifta får framleis ikkje positivt dekningstilskot om dei reduserer prisen med 5%, samstundes som dei reduserer materialkostnadane med 20%. Det er ikkje lønsamt.
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[image: image3.png]Produktbetegnelse 0 Direkte material
Direkte materisl 1008000 I+ dirtann tty. avdl 1
Ditekte lanni tfy. avd. 1 45000 I+ dirtann ttv, avd. 2
Ditekte lann i ttv. avd. 2 45000 = sum direkte kostnader
Salgspris DG 2200000 -30%| Tillegg indlirekte variable kostnader
Timeforbru: 0 +imaterial avdelingen

Titv, avd 00 +ittvirkningsavdeling 1

Titv, avd. 2 00 +ititvirkningsavdeling 2
Tilleggssatser (Fra difsrognsk) (ye)  kuftime| = Sum variable tivirkningskostn.
Tillogg mat. avd. 0% T0,00% 0,00|+ i salgsavdetingen
Tillegg tiv.avl.1 00% 200% 0,00( = Sum variable kostnader
Tillegg tlv.avdl. 2 00% 000% 75,00 + Dekningsbirag
Tillegs salgsavdstingen| 000% 500% Salgspris

10080,00|
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Heller ikkje denne ordninga gjer det lønsamt for bedrifta, eit negativt dekningstilskot kan ikkje aksepterast. Minstekravet er at produktet dekkjer det det kostar å produsere det.
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[image: image4.png]Direkte material
- it fann ity avdl 1
+ i fann ity avd. 2
= sum direkte kostnader
Tillegg inditekte vaiable kostnader
+imaterial avdelingen

+ittvirkningsavdeling 1
+ititvirkningsavdeling 2
= Sum veriable tivirkningskostn.
+ i salgsavdelingen

Sum vasiable kostnader
+Dekningshidrag

= Salgspris




Her ser vi ein kombinasjon av desse to måtane. Direkte materialkostnader har eg tatt ned med 15%, fordi dei går ned med 20% når kvaliteten vert dårlegare og opp 5% når dei leiger inn ufaglært. Lønskostnaden går og ned med 25% når dei leiger inn ufaglært arbeidskraft. Dårlegare kvalitet fører også til ein prisreduksjon på 5% til kunde.

Nå får og bedrifta positivt dekningstilskot og det vil difor løne seg for bedrifta å selje produktet til den prisen. Vi må hugse at dei faste kostnadane påbeløp uansett produksjonsmengd og difor vil dette dekningstilskotet vere å sjå på som nettoinntekt. Dei får 858,56 kroner ekstra til å betale dei faste kostnadane. Dette vil ikkje løne seg i lengre tid fordi dei då på lang sikt ikkje får dekt alle kostnadane sine. Men i tider som dette med ledig kapasitet kan dei ta på seg tilleggsordrar til ein lågare pris. Men i dette tilfellet stiller eg spørsmål ved om bedrifta tek inn ekstra ufaglært arbeidskraft i tillegg til dei fast tilsette eller om dei vert bytta ut. Ufaglærte tilsette vil nok ikkje arbeide så fort og vert difor mindre lønsame.
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[image: image5.png]Produktbetegnelse 0 Direkte material
Direkte materisl 782000 I+ dirtann tty. avdl 1
Ditekte lanni tfy. avd. 1 45000 I+ dirtann ttv, avd. 2
Ditekte lann i ttv. avd. 2 45000 = sum direkte kostnader
Salgspris DG 2090000 41%| Tilleggindireke varisble kostnader
Timeforbru: 0 +imaterial avdelingen

Titv, avd 00 +ittvirkningsavdeling 1

Titv, avd. 2 00 +ititvirkningsavdeling 2
Tilleggssatser (Fra difsrognsk) (ye)  kuftime| = Sum variable tivirkningskostn.
Tillogg mat. avd. 0% T0,00% 0,00|+ i salgsavdetingen
Tillegg tiv.avl.1 00% 200% 0,00( = Sum variable kostnader
Tillegg tlv.avdl. 2 00% 000% 75,00 + Dekningsbirag
Tillegs salgsavdstingen| 000% 500% Salgspris
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1632000
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 For å oppnå ei dekningsgrad på 20% må bedrifta opp mot prisen 30000.

